
 
  
 
 

 

   ۱۸/۱۴۴/۹۸ اطلاعيه شماره:
  ۱۳/۰۹/۹۸ تاريخ:

  
  فروش بر مبناي اعتبار مشتري، ابتكار جديدي در بورسيكا

  

  اندازي شد.طرح خلاقانه و مبتني بر روابط سنتي بازار ايران توسط بورسيكا طراحي و راه

ام ناعتبار كاربر با  هطرح فروش اقساطي كالا را بر پاي است» تجربة خوب خريد«شعار سازماني خود كه ايجاد و ارتقاي  هبورسيكا در ادام

  آغاز كرده است.» اعتباري بخر، اعتباري ببر«

ته و به نوعي فاين طرح براساس ميزان اعتبار كاربران بورسيكا كه تلفيقي از مدت زمان عضويت و ميزان خريد آنها از بورسيكا است شكل گر

ن رد و هر شخص بدون آنكه شخص ديگري ضامديريني در فرهنگ ايراني دا هعاملات است كه پيشيناعتبار در م اعتماد و هزنده كردن سنت حسن

  د.كرهاي آشناي بازار ميبا نام و شهرت خويش به درستكاري و خوشنامي اقدام به خريد از حجره بازپرداخت طولاني آن شود، صرفا باخريد 

چهارماهه زماني  هدر يك بازد و نخريداري كننظر خود را  ست تا كالاي موردا كافي كاربرانتنها اعتبار  ،مين اتفاق در بورسيكا افتاده استه دقيقا

  مبلغ خريد خود را خواهند داشت. يان شود فرصت پرداخت اقساطشبي آنكه سودي شامل حال خريد

در نظر د اعتبار خريبه عنوان ، كاربرانبيست درصد جمع سه خريد  ،ناميده است» اعتباري بخر، اعتباري ببر« را در اين طرح كه بورسيكا آن

  توانند معادل آن براي خريد كالا استفاده كنند.د كه ميشومي گرفته

 شوندروخته ميفيي كه بصورت اعتباري هاو قيمت كالا خواهد بودان نزد بورسيكا نياز به ضامن ديگري نكاربربه جز اعتبار  در اين طرح ابتكاري

  هيچ تفاوتي با پرداخت نقدي نخواهد داشت.

خواهد  ابورسيكآنها با  هاعث تقويت اعتماد و همكاري دوسويكه بدانست ك ارزش ايجاد شده از اعتبار كاربران توان اين طرح را يپايان مي در

 . ارزشي كه در نهايت به يك تجربة خوب خريد منتهي خواهد شد.شد

  


